
DELIVERING EXPERTISE 
TO ADVANCE YOUR 
SCIENTIFIC VISION 

Geef je loopbaan een andere richting en ontdek de carrière-
mogelijkheden die VWR International biedt. We zoeken 
een m/v: 

VWR International LLC, is een 
internationale distributeur voor 
laboratoria, met een wereldwijde 
omzet van meer dan $4.1 miljard in 
2011.  
 
Het hoofdkantoor is gevestigd in 
Radnor, Pennsylvania (VS). Door de 
distributie van uitgebreide en 
gevarieerde productlijnen aan 
belangrijke farmaceutische  en life 
science bedrijven als ook aan de 
industrie, overheidsinstellingen, de 
gezondheidssector en het 
onderwijs, draagt VWR over de 
hele wereld bij aan de vooruitgang 
van cruciaal wetenschappelijk 
onderzoek. Met 150 jaar ervaring in 
de markt, biedt VWR een gedegen 
distributienetwerk dat duizenden 
gespecialiseerde laboratoria en 
instellingen over de hele wereld 
bereikt. VWR heeft meer dan 8.000 
medewerkers die werken aan het 
stroomlijnen van hoe onderzoekers 
in Noord-Amerika, Europa en Azië 
hun voorraadbeheer en het 
onderhoud van hun 
laboratoriummateriaal regelen.  
 
Aanvullend steunt VWR haar 
klanten door on site service te 
leveren, voorraadbeheer, aankoop 
van producten, integratie van 
bevoorradingssystemen en 
technische service te verzorgen. 
 
 
 

FRANSTALIGE INTERNAL SALES 
EMPLOYEE 

Als lid van de commerciële binnendienst, ondersteunt u onze klanten 
telefonisch bij het erkennen van hun behoeftes. In samenwerking 
met onze vertegenwoordigers, bent u verantwoordelijk voor het 
opvolgen van uw klantendossiers van bij de offerteaanvraag tot aan 
de facturatie. U bent zowel luisterend oor als de ‘Problem solver’ bij 
uitstek. 
 
 TAKEN 
 Vlotte telefonische contacten onderhouden met onze Nederlands- en 

Franstalige klanten 
 Onze klanten informeren omtrent product, verkoopprijzen, 

leveringstermijnen, backorders, artikelwijzigingen en verpakkingen 
 Offerten uitwerken (eventueel in SAP invoeren) en versturen 
 Voorbereiding contracten met Account Manager, opvolgen en 

vernieuwen van contracten in overleg met de Account Manager 
 
VAARDIGHEDEN, KENNIS EN ERVARING 
 Franstalig, met goede kennis van het Nederlands en het Engels 
 Opleiding in wetenschappelijke richting, kennis van onze producten, 

ervaring in customer service of in een labo omgeving 
 Kennis van Windows omgeving en MS Office 
 Kennis van SAP is een pluspunt 
 Klantgericht & service-minded 
 Teamplayer met commerciële feeling 
  Stressbestendig en zelfstandig 
 
AANBOD 
Werken in een aangename en dynamische omgeving. 
Aantrekkelijk verloningspakket met groepsverzekering, 
hospitalisatieverzekering en maaltijdcheques. 
 

Publicatiedatum: 3 mei 2012 
Locatie: Haasrode,  Verantwoordelijke: Director Internal Sales 

Reageren? Stuur jouw sollicitatie naar 
Stuur jouw sollicitatie naar HR, VWR International, Geldenaaksebaan 464, 
3001 Leuven - Haasrode of via E-mail: hr@be.vwr.com 
 
Voor meer informatie, bezoek: be.vwr.com 


